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Аннотация 

Название: Учебное пособие для малого бизнеса и предпринимательства «Натуральные 

жидкие/гелеобразные удобрения из сапропеля: от добычи на озере до ТЭО бизнеса» 

Автор: к.т.н., горный инженер, геотехнолог, гидрогеолог Н.Д. Бычек (Центр по 

сапропелю, г. Астрахань) 

Объем и формат: Полный цикл — от геологии и права до маркетинга и финансовых 

расчетов. 242 страницы. Электронная версия. 

Целевая аудитория: 

 Действующие предприниматели в сфере АПК (фермеры, владельцы теплиц, 

производители грунтов) 

 Стартаперы в агробиотехе с техническим или естественнонаучным образованием 

 Инвесторы и владельцы озерных угодий 

 Все, кто хочет создать высокомаржинальное производство с использованием 

локального природного сырья 

Основная цель пособия: 
Предоставить читателю пошаговую, проверенную на практике инженерно-экономическую 

систему организации бизнеса по производству жидких и гелеобразных удобрений из 

сапропеля (пресноводных озерных отложений) в условиях Российской Федерации. 

Ключевые темы и структура: 

1. Биология и химия сапропеля: почему это сырье уникально, какие типы пригодны 

для геля, преимущества перед торфом, навозом и химическими NPK. 

2. Правовые основы: статус сапропеля как общераспространенного полезного 

ископаемого (ОПИ), лицензирование, аренда акватории, экологическая экспертиза 

(ограничение 10–15% слоя), налоги (НДПИ — около 0,01 руб./л). 

3. Технология добычи: разведка донным буром, выбор земснаряда (фрезерный, 

шнековый, гидромеханический), конструкция мини-земснаряда, очистка на 

грохоте. 

4. Обезвоживание: от пульпы до пасты влажностью 70–75% (гравитационное 

сгущение + ленточный фильтр-пресс или декантер), применение флокулянтов и 

электроосмоса. 

5. Кавитационная гомогенизация (сердце технологии): роторно-пульсационный 

аппарат (РПА) — измельчение частиц с 500 мкм до 5–15 мкм, перевод гуминовых 

кислот в водорастворимые гуматы, стерилизация продукта (снижение микробной 

обсемененности в 8000 раз). 

6. Рецептуры и обогащение: базовый гель, NPK-композиции, специализированные 

продукты для томатов, картофеля, газонов; применение загустителей (ксантан, 

гуар). 

7. Фасовка, упаковка, хранение: канистры ПНД, еврокубы, дой-паки; требования к 

маркировке по ТР ЕАЭС 041/2017; срок годности 24 месяца. 

8. Контроль качества и сертификация: входной, промежуточный и выходной 

контроль; декларация соответствия ЕАЭС; протокол испытаний в аккредитованной 

лаборатории. 

9. ТЭО бизнеса (1000 л/час): 



o CAPEX ≈ 18 млн руб. (лицензия, земснаряд, фильтр-пресс, РПА, фасовка, 

здание) 

o Себестоимость 1 л ≈ 22 руб. 

o Рыночная цена 80–120 руб./л 

o Маржинальность ≈ 72% 

o Простой срок окупаемости 6–8 месяцев 

o NPV за 3 года ≈ 45 млн руб. (при ставке 20%) 

10. Маркетинг и сбыт: сегментация клиентов (ЛПХ, агрохолдинги, теплицы), 

регистрация товарного знака, SEO, RuTube-ролики, госсубсидии для фермеров (20–

30%), требования крупных сетей (паллетирование, EAN-13, «Честный ЗНАК» с 

2026 г.). 

11. Типичные ошибки и риски: сезонность добычи (запас сырья в буртах), 

абразивный износ кавитатора (гидроциклон), закисание геля (сорбат калия 0,1%), 

претензии фискальных органов (правильный код ОКПД 2). 

12. Бизнес-план «за 90 дней»: понедельный график Gantt для запуска с мая по июль в 

Центральном регионе РФ. 

Ключевой вывод пособия: 
Производство сапропелевого геля — это высокорентабельный, быстроокупаемый бизнес 

для малого и среднего предпринимательства при наличии озера или доступа к нему. 

Технология полностью локализована, оборудование доступно (включая самостоятельную 

сборку), а государство поддерживает органические удобрения субсидиями и льготными 

кредитами. 

Практическая ценность: 
Книга не требует профильного агрохимического или горного образования — все термины 

объяснены. Содержит реальные примеры озер (Неро, Галичское), бизнес-кейсы 

(лицензирование на оз. Светлое), судебные разбирательства (Росприроднадзор), а также 

контакты поставщиков и организаций-партнеров. 

Дополнительно: 
Пособие защищено авторским правом, перепечатка без разрешения запрещена. По 

вопросам консультаций, геологоразведки, проектирования и поставки оборудования 

обращайтесь в Центр по сапропелю (Астрахань). 

Стоимость: 1500 руб. Высылается электронной почтой в день оплаты автору. 

Заказы принимаются по эл. почте sapropex@mail.ru или saprex@rambler.ru, а также в 

мессенджере MAX (тел. +7 908 613 22 20 (Николай Бычек) 

 

http://sapropex.ru/

